Entrevista para distribuidores lideres en Puebla

Las siguientes preguntas tienen como objetivo recolectar informacion cualitativa de los
lideres de distintas empresas de multinivel y ventas directas. Toda la informacion se
trata como confidencial y los resultados tienen un fin meramente académico.
1.- ;Como fue que inicid su negocio de NM?

2.- ¢ Cuanto tiempo lleva desarrollando su negocio de NM?

3.- ¢ Cuantas personas estan afiliadas a su organizacion?

4.- ;Qué tan seguido se reune con los demas distribuidores?

5- ¢Cuantas personas asisten regularmente a las reuniones?

6.- ¢Qué intencion tienen estas reuniones?

7.- ¢Qué secuencia lleva la reunién?

8- ¢Como funciona el proceso de reclutamiento?

9.- ¢ Cudl es el perfil del candidato?

10.- ¢ Qué tiempo de vida promedio tiene un distribuidor?

11.- ;En su organizacion existe mayor nimero de hombres o mujeres?

12.- ;Qué edad promedio tienen los distribuidores en su organizacion?

13.- ¢ Qué tipo de producto vende mas?

14.- ;Cual es el producto mas exitoso?

15.- ¢ Qué hace que se reclute gente?

16.- ¢ Qué hace que se generen ventas?

17.- ¢ Qué resultados tiene con dicho trabajo?

18.- ¢ Qué volumen de ventas tuvo el mes pasado?

19.- ; Qué ingresos le generaron dichas ventas?



